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  بيع الخدمات
نامج إلى تعريف المشاركي   بمتطلبات النجاح ف               يهدف الب 
المالية الإسلامية، والتحديات                                                      

  المؤسسات
  البيع ف 

  تواجه موظف 
          الت 

          
             

المالية الإسلامية، مع تعريفهم بفجوات البيع والخدمة      

عية، وكيفية    ترويجها تقليلها التغلب عليها أو                          والفجوات الش 
          للنجاح ف 
                          وبيعها بي   عملاء المؤسسات          

 المالية وزيادة حجم تعاملاتهم بها. 
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ّّ:ّالمشاركون

  العاملون 
  ف 
    

  إدارة المبيعات، ف 
   ، إدارة تنشيط المبيعات                  

  ف 
على المعاملات المالية ريب التدمجال   

  الإدارات الفنية المساندة لهاالإسلامية، 
  إدارة التسويق، وف 

                             ف 
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